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Ebitda de Concha y Toro Cayó -59,4% a/a, bajo nuestras estimaciones
y el consenso demercado.
.
▪ Concha y Toro reportó sus resultados del primer trimestre de 2023, presentando un descenso de -59,4%
a/a en Ebitda, bajo nuestras estimaciones y el consenso de mercado. Por otro lado, la utilidad fue de $3.152
millones (-82,2% a/a).

▪ Los ingresos por ventas de la viña alcanzaron $163.172 millones (-8,4% a/a), producto de una caída de -9,7%
a/a en volúmenes, hasta los 59.103 millones de litros, con una caída de -15% a/a en Mercados de Exportación y
-11,9% a/a en USA, mientras que los volúmenes anotaron alzas en Vino en Chile (1,3% a/a) y Cervezas y Licores
en Chile (5% a/a). Por el lado de los precios, estos registraron un aumento en el precio promedio de 5,6% a/a
en Mercados de exportación y un alza de 1,9% a/a en la categoría Vino en Chile, contrarrestando la baja de -
4% a/a en USA. Respecto a su canasta de monedas, el peso se apreció un 4,6% a/a frente a las principales
monedas de exportación, con una apreciación frente al peso argentino (-45,4% a/a), -13,7% a/a frente a la
corona noruega, -10,1% a/a frente a la corona sueca, -9,1 frente a la libra esterlina, -7,7% a/a frente al yuan, -
4,8% a/a frente al euro y -0,1% a/a frente al dólar.

▪ Por el lado de los costos de explotación, estos disminuyeron -2,8% a/a, con una contracción de 360 p.b en el
margen bruto, como resultado de mayores precios en costos secos y e impacto desfavorable de tipo de
cambio. En cuanto a los gastos de administración, estos fueron un 9,5% mayor respecto al 1T22,
representando un 32,3% en relación a los ingresos y aumentando 5,3 p.p frente al 1T22, producto de un mayor
costo de arriendo de espacio logístico, remuneraciones y gastos de personal y mayores gastos de marketing.

▪ A nivel de Ebitda, la compañía alcanzó $13.014 millones, con una caída de -82,2% a/a en utilidad, producto del
menor resultado operacional (-73% a/a) y ante mayores pérdidas en el resultado no operacional (61,5% a/a),
como consecuencia de un mayor costo financiero neto (60,3% a/a) y mayores pérdidas en su participación
de ganancias de asociadas (66,5% a/a).

▪Mantenemos una nota de cautela para el más corto plazo ante elevadas presiones en volúmenes, a nivel
de márgenes y una alta dificultad en el traspaso de alzas en los costos a precio, situación que mejoraría en
el margen de cara a 2024 producto de menores costos de fletes y una mayor normalización en volúmenes,
especialmente en mercados de mayor crecimiento.
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% Var.

MM$ % Ing. MM$ % Ing. Security Consenso

Ingresos 163.172     - 178.055     - -8,4%

Costos de Explotación -103.386     63,3% -106.403     59,8% -2,8%

GAV y costos de Distribución -52.728     32,3% -48.149     27,0% 9,5%

Otros -425     0,3% 1.076     0,6% -139,5%

Resultado Operacional 6.632     4,1% 24.579     13,8% -73,0%

Ebitda 13.014     8,0% 32.050     18,0% -59,4% 15.546     14.572     

Utilidad/Pérdida del Ejercicio 3.152     1,9% 17.677     9,9% -82,2% 2.963     3.058     
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