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* Enel Américas reporté un Ebitda de US$955 millones en el segundo trimestre de 2023, lo que implicé una caida
del -7% afa, con una base al 2T22 sélo corregida por la desconsolidacién de activos en Perd, variacién que seria
de +7% al limpiar la base de la venta de activos en Brasil y Argentina. La cifra se ubicé en linea con nuestras
estimaciones y el consenso de mercado. En el periodo se observa un desempefio mixto en sus operaciones,
donde las bajas mds relevantes se registraron en Colombia Distribucion y Centro América, las que fueron
compensadas con mejoras en Brasil Distribucién (en particular por Sao Paulo) y Colombia Generacién. Lo
anterior implicé una caida consolidada de -2% a/a en el Ebitda ajustado de Generacién, y un aumento de 15% en
Distribucién. Cabe destacar que las operaciones en Perd (reconocidas desde el 1T23 como negocio
discontinuado) mostré una mejora del 26% en resultado, alcanzando US$124 MM en el trimestre.

= Los ingresos mostraron un descenso de -10% ala (+6% a/a ojustado), con alzas concentradas mayormente en
Colombia Generacién y Brasil Distribucion. Considerando sus tarifas promedio por negocio en USD, en Generaciéon
cayeron -2% a/q, siendo la excepcién Centro América (+15% a/a), mientras que en Distribucién mostraron un
incremento de +3% a/a, impulsado principalmente por Brasil.

= En relacién a generacién, la compania produjo 12,2 TWh (incluyendo Per(, pero ajustando base por activos
vendidos), con un aumento de 18% a/a (9,6 TWh al excluir Perq, 20% a/a). En el agregado, la generacién hidro sube
15% a/a, llegando a 56% del total de produccién, apoyado ademés por un mayor aporte de energias renovables no
convencionales (subiendo 10% a/a). A nivel de ventas fisicas, la compafia presenté una mejora de 13% a/a,
explicada principalmente por Colombia (20% a/a), que compensa a Brasil (-10% a/a). En tanto, en distribucién, las
ventas fisicas repuntaron 1% ala (incluyendo Perd), con desempefios mds destacables en Brasil (Sao Paulo y
Ceard) y PerG, que amortiguaron el descenso en Rio (Brasil) y Argentina, mientras que las pérdidas disminuyeron
en 0,7 p.p., promediando 12,6% en los 6 meses del afo.

= En cuanto a costos, estos mostraron una caida de -11% a/a (en torno a 6% de alza ajustando base), con compras
de energia y transporte relativamente planos, pero con una baja importante en consumo de combustibles y otros
costos. Con esto, la compania obtuvo un Margen Bruto de 41,4%, una mejora de 0,7 p.p. en comparacion con 2722,
mientras que su Margen Ebitda se ubicé en 29,6% (+0,6 p.p. anual ajustado).

= Finalmente, su Ultima linea anotdé ganancias por US$169 millones, una caida de -42% a/a, presionado por el
impacto negativo por US$193 millones relacionado a la venta de Dock Sud.

1-2023 1-2022 % Var. Estimaciones MMUS$
MMUS$ %Ing. MMUS$ %Ing. Security Consenso

Ingresos 3,230 - 3,580 - -9.8%

Costos de Explotacion -1,893 58.6% -2118 59.2% -10.6%

GAV -382 1.8% -431 120% -1.4%

Depreciacion -328 102% -440 123% -255%
Resultado Operacional 627 19.4% 591 16.5% 6.1%
Ebitda 955 29.6% 1,031 28.8% -7.4% 986 950
Utilidad/Pérdida 169 5.2% 21 5.9% -19.9% 200 218

(*) Resultados de 2T22 incluye operaciones en Dock Sud y Costanera en Argentina, y CIEN, Goias y Fortaleza en Brasil.

Aunque estos resultados parecen reflejar un impacto adverso, es importante considerar el efecto de
desconsolidacion de Pera en la operacion, ademas de la enajenaciéon de empresas en Brasil y Argentina. Con
esto, la compaiiia fue capaz de mostrar una mejora en Ebitda y en mdrgenes, apoydandose en una matriz mas
eficiente y beneficidndose de mejoras tarifarias en distribucion, impulsando particularmente los resultados en
Brasil, acompafado de menores pérdidas.
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= Engie Chile reporté un Ebitda al primer trimestre de 2023 de US$87 millones, con respecto a un resultado
negativo del 2T22, contrarrestando asi la presion en costos de combustibles producto de problemas que tienen
con su proveedor de gas, el alto costo marginal del sistema mostrado durante el trimestre y la falla de su
central IEM. La cifra estuvo en linea con nuestras estimacionesy el consenso de mercado.

Los ingresos por venta de energia alcanzaron US$552 millones (+25% a/a), mientras que otros ingresos sumaron
US$64 millones (+59% a/a). Las ventas fisicas totales fueron de 3.005 GWh, una caida de -1% con respecto al
mismo periodo en 2022, mostrando una baja de -4% en clientes no regulados que fue compensada por un alza de
+4% en clientes libres, acompafada de un incremento de 20% en precio promedio para este segmento
(US$]78/MWh), que finalmente se tradujo en un incremento en ventas de regulados de 25%, contrarrestando la
caida en ingresos del -3% de clientes no regulados, que presenté una ligera alza de +1% en su precio de
US$127/MWh. A este, se le suma un aumento en ventas al mercado spot, que a pesar de reducir su volumen en -
27% a/a, mostré un alza de +233%.

La generacion bruta de Engie Chile caydé -3% en términos anuales, alcanzando 1.705 GWh este trimestre,
destacando el mayor aporte de energias renovables (+82 a/a) y gas (+115% a/a) por el uso de la central Kelar de
BHP a través de un contrato de maquila, pero con bajas relevantes en carbén (-65% a/a) debido a la falla de IEM
que se extendi6 hasta mediados de mayo. Ademds, las compras fisicas directas al spot cayeron un -30% a/a,
llegando a 697 GWh, mientras que las compras bajo contratos subieron 29% a/a. A pesar de que el trimestre
mostré un valor unitario 16% mas alto, el precio favorable de las compras bajo contrato le permitieron a Engie
amortiguar el alza en costo de compras de combustibles, para quedar en +6% a/a.

Finalmente, en su Gltima linea la compafia mostré una ganancia de US$7,1 millones, mostrando una clara
recuperacion con respecto al trimestre anterior, donde la compafiia reportd pérdidas por US$4,4 millones.

11-2023 11-2022 o Var. Estimaciones MMUS$
MMUS$ % Ing. MMUS$ % Ing. Security Consenso

Ingresos 616 - 481 - 28.0%

Costos de Explotacion -523 17.8% -481 100.0% 8.7%

GAV y otros -6 1.0% -8 1.7% -26.5%

Depreciacion -47 7.5% -45 9.3% 3.6%
Resultado Operacional | 6.6% -53 -1.0% -
Ebitda 87 14.1% -8 - - 92 87
utilidad/Pérdida 7 1.2% -44 - - 16 13

Aunque los resultados de Engie Chile mostraron una importante mejora con respecto al 2722, alin miramos con
cautela los resultados de la compaiiia por la vulnerabilidad en costos que esta seguiria mostrando por los
problemas de su proveedor de gas. Sin embargo, para el resto del 2023, el ingreso de las energias renovables,
ademas de las perspectivas de una buena hidrologia que bajaria la presion sobre el sistema y los contratos de
compra de energia, permitirian mitigar parcialmente el efecto de acceder a gas con precios mds altos, aspecto
que la compaiiia deberd ir evaluando a lo largo del afio para disminuir el impacto en margenes.
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= Al cierre del primer trimestre de 2023, Colbln reporté un Ebitda de US$192 millones, en linea con nuestras
estimaciones y superando las del consenso de mercado. La cifra representa una mejora de 32% comparado con
el mismo periodo del 2022 y significa un margen de 35% sobre ingresos, plano en relacion al margen Ebitda
obtenido en el 1T22. Estos resultados reflejan la mejor hidrologia en Chile del trimestre, en conjunto con el
incremento en energias renovables, que permitieron un mix mas eficiente, junto a la contencion en el costo del
sistema que implicé el aporte de gas argentino.

= Su primera linea presentdé un aumento de 33% a/a, alcanzando US$555 millones, destacando la mejora en
volimenes vendidos en Chile, apoyados por mejores precios promedio en ambos paises. Esto se tradujo en
mejoras en ingresos de 37% a/a en Chile y 8% a/a en Perd.

= A nivel de produccién, en Chile generé 3.344 GWh, un crecimiento de 5% comparado al 1722, explicado por
mayores ventas fisicas a clientes regulados consecuencia del vencimiento de contratos de distribuidoras que
implicaron un mayor factor de carga para los que continGan vigentes, y a mayores ventas al mercado spot
producto de una mayor generacién fisica. Ademas, la mejora de 19% a/a en la generacién hidrica permitié bajar
los requerimientos de carbén y diésel. En Perq, la generacion cayd -5% ala, llegando a un total de 950 GWh, con
menores ventas de energia al mercado spot, debido a mantenimientos programados de la central Fénix.

= Por pais, los ingresos en Chile alcanzaron US$495 millones, con un incremento del 21% a/a en el segmento
regulado tanto por un mayor volumen como un mayor precio, un incremento del 26% en clientes libres por un
mayor precio, y un incremento del 98% en ventas al spot por un aumento en precios promedio y ventas fisicas. Por
otro lado, los costos de explotacion presentaron un incremento de 39% anual, principalmente por mayores costos
de consumo de combustibles (53% a/a). Esto signific6 un margen Ebitda de 35%, manteniéndolo en linea con
respecto al 1722.

= En Per(, en tanto, los ingresos subieron 8% a/a, obteniendo US$60 millones, con un alza en el segmento regulado
y libre de 11% y 206% a/a respectivamente, pero con una caida en las ventas al spot de -81% a/a. El precio promedio
mejor6 14% a/a. Sin embargo, sus costos de explotacién mostraron un aumento de 16% a/a, principalmente por
consumo de gas y mayores compras de energia al spot. Asi, el Ebitda del trimestre fue de US$25 millones, neutral
con respecto al 1T22.

Los resultados del trimestre continuaron potenciados por una mejor hidrologia en Chile, que permitié un mix de
generaciéon mds eficiente, manteniendo una posicién vendedora al mercado spot gracias al fuerte aumento de
su generacion hidro, compensando la baja en carbén. Para 2023, esperamos que la caida en los precios de los
combustibles otorgue un mayor respiro a los margenes de la compaiiia, la que ademds se seguira favoreciendo
con la introduccién gradual de sus inversiones en energias renovables. Si bien, no vemos riesgos en términos de
financiamiento, su ejecucion sigue sujeta al ambiente regulatorio y presién socidal, lo que podria convertirse en
un factor exégeno a la compaiiia.
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